, Walk like a Local” auch in Bingen?

Riidesheimer Griinder erfindet digitales Wanderkonzept, inklusive Picknick-Rucksack

Von Christine Tscherner

BINGEN/RODESHEIM. Mit Cle-
verness und Charme: Kai Cli-
menti schnirt Rucksacke mit
Wein, Spielkarten und Glasern.
Der Rudesheimer erhielt fur
» Walk like a Local” den Rhein-
gauer Grunderpreis. Seit Fruh-
jahr 2020 ist seine Idee auf
dem Markt, die reales Aus-
flugserlebnis mit digital ge-
fiihrter Tour verbindet.

BLICK UBER
DEN RHEIN

Corona gab den Anstofi.
~Eigentlich verkaufen wir ge-
fiihrte Weinwanderungen,
aber durch die Hygieneregeln
war das lange Zeit nicht mog-
lich.” Climenti tiberlegte sich
ein kontaktloses Konzept fur
den Kunden, das fiir Anbieter
und Bucher moglichst stress-
frei funktioniert. ,Reben-
schweber” und ,,Raufganger-
Route” sind lassige Namen fur
Spaziergange, die auch Binger
gut kennen: Hinauf zur Germa-
nia, durch Weinberge mit Aus-
blick und am Niederwald ent-
lang gehen die digital gefiihr-
ten Strecken mit Videomaterial
als Unterstiitzung.

Dazu gibt es lokalen Wein in
der Thermotasche, Landkarte
und 15 Spielkarten mit QR-
Codes. ,Das Riesenpfund ist,
dass die Touren zeitunabhan-
gig und komplett autark funk-
tionieren.” Sogar fur Nacht-
Wanderungen hat Climenti
eine Mondschein-Edition pa-
rat.

Meist sind es Parchen oder
Freunde, die Walk-like-a-Local-
Taschen ordern. 500 Stiick hat
Climenti seit dem Start ver-
kauft. ,Die Zielgruppe liegt
zwischen 25 und 65 Jahren.”
Lust auf Weintrinken, wandern
und Landschaftsgenuss ist Vo-
raussetzung. Die Empfehlungs-
quote sei hoch. ,, Wir verschi-
cken die Taschen auf Wunsch
vorab oder der Kunde holt sie
bei uns direkt an der Seilbahn
ab.”

Das Voucher von der Binger
Tourist-Information  kaufen
und in Ridesheim einlosen?
Das scheint fiir die meisten
Gaste zu kompliziert. ,Was da-

gegen gut lauft, i1st die Ver-
marktung tiber das Papa Rhein
Hotel”, sagt Climenti. Die Lage
direkt an der Autofahre bringe
mit Mini-Kreuzfahrt die Tour
nach Bingen.

Ob sich der Grunder auch
eine  Kombi-Losung  der
Schwesterstadte  vorstellen
kann oder ein Franchise-Prin-
zip auf der anderen Rheinseite?
»Es gab schon eine konkrete
Anfrage aus Ingelheim”, sagt
Kai Climenti. Weingiiter der
Rotweinstadt sehen im Kon-
zept wohl Chancen. Als Riides-
heim-Spezialist sieht der Lo-
kal-Profi sein Revier im Rhein-
gau. ,Aber ein Mini-Franchise

.Walk like a Local”-Kiihltasche und Inhalt.

mit uns als Know-how-Geber
ist ja durchaus denkbar.”

Der Tourist, so seine Erfah-
rung erlebe ohnehin die Re-
gion, nicht die einzelne Stadt.
»An uns wiirde eine Koopera-
tion nicht scheitern, wir haben
Bock”, sagt Climenti offen. Als
zusatzliches Standbein zu Fe-
rienwohnungen und gefiihrten
Touren haben sich die ,, Walk-
like-a-lokal”-Buchungen fiir
seinen Betrieb etabliert.

»3echs Monate Arbeit fiir das
Konzept und tiber 50000 Euro
Investition stecken darin®, sagt
der Erfinder. Auch tiber Coro-
na hinaus behalt er es bei.
»Wir konnen bei vollen Grup-
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penfuhrungen immer auf die
Digital-Variante verweisen."”
Auch das Hickhack mit Stor-
nos fallt bei , Walk-like-a-Lo-
cal® weg. Nur ein Smartphone
und Wanderschuhe braucht
der Kunde, kann ganz indivi-
duell starten, sein Tempo be-
stimmen, seine Pausen frei
wahlen.

Der Rheingau scheint ein gu-
ter Nahrboden fiir die Versor-
gung von Wanderern abseits
herkommlicher Konzepte zu
sein. Weinkiihler zur Selbstbe-
dienung an viel begangenen
Routen, sie gab es hier lange,
bevor professionelle Vinoma-
ten uberhaupt auf dem Markt
warern.

Aulhduser Winzer waren
oberhalb der Ehrenfels Vorrei-
ter. Viele Binger schatzen im
Weinberg die gekiihlten Weil3-
wein-Boxen fur Selbstein-
schenker, spater nachgeriistet
mit Kartenlesegerat zum Ju-
gendschutz. Wahrend die Self-
service-Boxen auf artige Wan-
derer vertrauen, ist bei Walk-
like-a-Local Vorabkasse ge-
fragt. Fur beide Konzepte ste-
hen sonnige Rastplatze auf
Weinbergsmauern parat. Lock-
down-Wochen lieferten die Ba-
sis fur einen wahren Boom.

Fakt ist: Walk-like-a-Local
konnte genauso schon rund
um Bacharach, ins Viertaler-
Gebiet, auf dem Rochusberg
oder auf die Rhein-Nahe-
Schleife bis in den Binger Wald
oder ans Kulturufer fiihren.
»Es braucht immer einen Locali
vor Ort, damit das Konzept au-
thentisch ist”, gibt Climenti In-
teressenten auf den Weg.
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